
Kas oled julge, ambitsioonikas ja naudid klientidega suhtlemist? Oled tugev nii müügis kui
ka projektide juhtimises? Kui jah, siis see töö on just Sulle!

Sinu igapäevatööks on: 
Aktiivne ja professionaalne toodete müük olemasolevatele ja uutele klientidele üle Eesti
Projektide planeerimine, koordineerimine ja nende tähtaegne elluviimise tagamine
Projektide edenemise jälgimine ja vajadusel probleemide lahendamine
Klientide nõustamine ja neile parimate lahenduste leidmine
Meeskonnatöö juhtimine ja koostöö erinevate osapooltega
Tellimuste täitmise korraldamine, turu jälgimine ning müügi edendamiseks ettepanekute
tegemine

See töö on sulle, kui: 
Omad teadmisi ja töökogemust küttesüsteemide ja -toodete valdkonnas
Sul on eelnev edukas ja tulemuslik töökogemus aktiivse müügi alal
Oskad iseseisvalt töötada ja tööaega planeerida
Oled kiire õppija, analüüsivõimeline ja heade läbirääkimisoskustega
Omad tugevaid eneseväljendus- ja kuulamisoskusi
Valdad eesti keelt, kasuks tuleb inglise keele ja vene keele oskus
Sul on B-kategooria juhiluba
Isikuomadustest on tähtsad julgus, pealehakkamine ja järjepidevus

Omalt poolt pakume sulle tööd, mis pole kunagi igav – iga päev toob uusi väljakutseid ja
võimalusi. Lisaks ootab sind toetav meeskond, kus saad kasvada ja areneda. Pakume
koolitusi nii Eestis kui ka välisriikides, et saaksid täiendada oma teadmisi ja oskusi.

Hoolime oma töötajate heaolust – toetame spordi- ja tervisetegevusi , premeerime hariduse
omandamist ning pakume tähtpäevadel rahalisi toetusi. 

Töökoht asub Tallinna müügiesinduses.

Kandideerimiseks saada motivatsioonikiri ja CV aadressile info@cerbos.ee märgusõnaga
"Müügiesindaja-projektijuht" 

Otsime oma meeskonda
KÜTTESÜSTEEMIDE
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